
OVERNAME VAN MB COSMETICS IN ALKMAAR BEGELEID DOOR  
BG ACCOUNTANTS EN PRISMA ADVIES GROEP

 Bedrijfsovername  
moet win-win zijn

Hoe zakelijk een bedrijfsovername ook is, het is onmogelijk om de emoties van de mensen die erbij betrokken zijn te 
negeren. “Een overname draait in de eerste plaats om vertrouwen, om gunnen, om willen. Pas als die zaken kloppen 

kun je gaan praten over afspraken en cijfers.” 

STROOMVERSNELLING 

PACKAGE DEAL

ROLLERCOASTER

JOOST BALTUS IS OVERNAMEADVISEUR EN OPRICHTER VAN DE PRISMA ADVIESGROEP. HIJ 

HEEFT AL VELE TIENTALLEN ONDERNEMERS BEGELEID BIJ DE KOOP OF VERKOOP VAN HUN 

BEDRIJF. 

“Bij een overname spelen altijd veel meer zaken dan je op het eerste gezicht zou denken. 

Natuurlijk is het in de basis een onderhandeling over geld, maar ook factoren als opvolging 

door zoon of dochter, personeel, pand, leveranciers, klanten moet je niet onderschatten. 

Elke overname is anders! Onderling vertrouwen is cruciaal - dat is wel een vast gegeven. 

Alleen in een sfeer van vertrouwen kun je komen tot goede afspraken, tot een redelijke 

overeenkomst waar uiteindelijk iedereen zich goed in kan vinden. Ik behartig natuurlijk de 

belangen van de partij die mij inhuurt, maar je werkt altijd toe naar een win-winsituatie. 

Alleen dan realiseer je een succesvolle overname.” 
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ervaren om voortdurend te kunnen sparren 

«

Meer info:

www.mbcosmetics.nl 

PASCAL GABLER IS ACCOUNTANT EN FISCALIST BIJ BG ACCOUNTANTS. ELK JAAR BEGELEIDT 

HIJ MEERDERE ONDERNEMERS BIJ DE AAN- OF VERKOOP VAN HUN BEDRIJF. ‘IK GA EERST OP 

DE EMOTIONELE TOER.’

“Het klinkt misschien verrassend maar het eerste wat ik bespreek met een ondernemer die 

zijn bedrijf wil verkopen is het emotionele aspect. Uiteindelijk is het toch je kind waar je af-

Is er al een partij met interesse? Gaat het om een groot bedrijf? Dan adviseer ik om ook 

nog een overname-expert in de arm te nemen. En wanneer het proces eenmaal loopt, sla ik 

aan het rekenen. Wat houden de betrokkenen onder de streep concreet over? Ik reken het 

meerdere belanghebbenden bij de verkoop van een onderneming, dan spreek ik met ieder 

apart. Niemand staat na ondertekening van het overnamecontract voor verrassingen.”
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